2006年广州外资保险业发展情况        与2007年展望

中国保监会广东监管局

随着保险业全面对外开放的逐步深入，至2006年，外资保险公司已获准经营除法定保险业务以外的全部保险业务。外资保险在广州保险市场上扮演着越来越重要的角色，为建设广州区域保险中心，推动保险业更好地服务于构建和谐广州发挥了积极的作用。

1、 2006年广州外资保险业发展概况

（一）基本情况

2006年，广州保险市场上新增2家外资保险主体，分别是中美大都会人寿保险有限公司广州分公司、中银保险有限公司广东分公司；新增营销服务部6家。至2006年底，已有美、英、意、加、德、法、荷等7个国家的保险公司在广州设立了13家合资或独资保险主体（10家寿险，3家产险）；共有各级外资机构50家，其中，外资总公司1家、分公司11家，异地驻粤营销服务部1家，营销服务部37家。

2006年广州外资保险业保费收入37.98亿元，同比增长27.94%。其中：外资产险公司保费收入2.97亿元，同比增长38.01％，在广州产险公司中的市场份额为6.01％，比2005年上升0.47个百分点；外资寿险公司保费收入35.01亿元，同比增长27.16％，在广州寿险公司中的市场份额为28.29%，比2005年上升4.58个百分点。（见表1）
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（二）京沪穗外资保险发展比较
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2、 2006年广州外资保险业发展特点

（一）保费增速有所放缓

一是外资增速放缓。2006年，外资保险公司保费收入同比增长27.94%，与2005年前连续4年超过40%的增速相比，有所放缓。其中，外资产险公司保费增速上升，从2005年的35.77%上升至2006年的38.01%；但外资寿险公司保费增速出现明显放缓，从2005年的42.06%下降为2006年的27.16%，下降14.9个百分点，可见外资寿险公司业务的放缓是外资保费增速下降的主要方面。二是增长快于中资。从产险、寿险来看，外资增长继续快于中资增长，外资产险公司增速高于中资产险公司增速11.19个百分点，外资寿险公司增速高于中资寿险公司增速26.98个百分点。

（二）特色业务持续增长

从外资产险看，2006年外资产险保险公司继续保持特色经营特点，大力发展原有优势业务。美亚的企业财产险、货物运输险和责任保险业务分别占对应业务市场的8.29%、27.33%、19.64%，大大高于该公司在广州产险市场3.65%的份额，其中货物运输险、责任保险业务总量在广州各产险公司中继续稳居第二位。安联的企业财产险、工程保险和责任保险业务分别占对应业务市场的2.85%、18.62%、11.53%，也高于其在广州产险市场2.35%的份额，其工程保险、责任保险业务总量在广州各产险公司中继续稳居第三位。从外资寿险看，外资寿险公司继续发挥其总公司或母公司在资金运用方面的经验和优势，在投连保险和万能保险市场上依然具有较为明显的市场优势。尤其是投连保险，外资保费收入为5.16亿元，同比增长57.69%，占广州投连保险市场的78.06%，提高了8.91个百分点。万能险虽然增长有所放缓，但保费收入仍达10.04亿元，同比增长34.45%，占广州万能保险市场的份额为46.02%。

（三）新单续期同步增长

一是新单业务持续增长。外资新单业务保费收入为21.02亿元，同比增长29.46%，新单占比为55.34%。其中：长期寿险新单为15.79亿元，同比增长30.83%，期缴和趸缴的比例由2005年的24.97：75.03变为2006年的24.92：75.08，趸缴业务在新单中的占比继续上升。这主要是因为外资在趸缴比例极高的银行代理业务方面发展迅速。二是续期保持同步增长。外资续期业务保费收入16.96亿元，同比增长26.19%，与新单业务增速差距仅为3.27个百分点，接近同步增长。

（四）银代渠道发展迅速

2006年，10家外资寿险公司有9家开辟了银行代理渠道业务，并大力发展该渠道业务，实现新单保费收入10.42亿元，占广州银代渠道总保费的28.02%，占广州外资寿险公司总保费的27.44%；同比增长40.47%，大大高于外资寿险公司27.16%的平均增速，是个人代理、公司直销和银行代理三大主要销售渠道中发展最快的，也是外资寿险公司2006年的主要增长动力之一。外资个人代理新单业务实现保费收入5.08亿元，占广州个人代理新单市场的47.67%，同比增长17.77%。其中外资个人代理新单期缴在广州的市场份额为39.48%。

（五）业务领域不断开拓

产险公司方面，美亚2006年新开拓了信用险业务；安联的信用险业务实现305.93%的增长，在信用险市场上的份额仅次于出口信用公司。另外，在短期意外险业务上，美亚和安联也分别实现了46.31%、578.12%的增长。寿险公司方面，已有9家寿险公司承保了团体业务，保费收入为4671万元，同比增长23.77%。

（六）经营状况出现分化

由于中外股东合作程度、经营理念、经营方式等差异，广州地区各外资保险公司的发展并不均衡。2006年，外资公司中增速最高的为292.61%，最低的为-24.77%。有的外资公司不断寻找新的业务增长点，同时巩固优势业务，发展较快，在外资公司中保持“领头羊”位置，后劲也很强；也有部分外资公司自开业以来，发展一直处于瓶颈状态，业务增长较为缓慢。

（七）市场体系有待完善

从广州自身来看，尽管广州地区目前已有13家外资保险主体，但存在保险机构多、中介机构少，寿险主体多、产险主体少，分支机构多、法人机构少的不足。与其他开放城市相比，广州地区的外资主体也少于上海（已开业的23家）、北京（已开业的18家），外资法人机构更是大大少于上述两个城市。

3、 2007年广州外资保险业发展展望

2007年，广州外资保险业将保持持续稳定较快增长，并在更广阔的空间里与中资保险展开全面竞争，有效促进广州保险业又好又快发展。

（一）市场主体继续增加

广东省出台了《关于大力推进我省保险业改革发展的意见》，广州市也落实了在穗设立金融保险法人机构、区域总部的资金奖励政策，将进一步提高广州对外资保险的吸引力。2007年外资保险主体有望继续增加。

（二）保险规模持续增长

随着外资保险业务领域的不断创新和开拓，预计2007年外资保险业将保持30%以上的增长速度，保费规模超过50亿元。其中，外资产险公司的责任保险、货运保险、工程保险等优势业务将保持稳定增长，外资寿险公司团体业务以及银行代理渠道业务的拓展将取得明显成效。

（三）国际化和本地化趋势加快

一方面，外资保险公司在经营理念、产品设计、管理制度上的国际化程度将继续提高，带动广州保险业加快与国际保险业的接轨。另一方面，外资保险公司在人才培养、营销服务、品牌成长上的本地化趋势将进一步加快，高管人员本地化、服务对象中资化（产险的个人业务、寿险的单位团体业务）的比例得到提高。
（执笔：陈   敏）

